
„Erfrischend normal 
für eine Werbeagentur...“
...so sehen uns unsere Kunden und Partner - 

und sie haben völlig Recht. Nicht „jung“, nicht „wild“ 

und ganz und gar nicht „durchgeknallt“. 

Dafür verstehen wir unser Handwerk.

Wir lieben einfache, aber kreative Lösungen,

wir sprechen mit Ihnen eine ganz normale Sprache

und wir wissen, dass Erfolg immer auch harte Arbeit ist.

Darum arbeiten wir hart für den Erfolg unserer Kunden.

Kleine Erfrischung gefällig?



Effektivität vor Effekt

Hinter diesem selbstverständlich  

klingenden Satz verbirgt sich unsere tiefe  

Überzeugung und Philosophie, jeden 

Euro, den unsere Kunden in Werbung 

investieren wollen, so nutzbringend wie 

möglich einzusetzen. Da überlegen wir 

sehr genau, welche Mittel für welches 

Projekt notwendig sind. Was ist „nice to 

have“ und was dient dem Kommunika-

tionsziel? Kann eine pfiffige Idee dieses 

Ziel besser und preiswerter erreichen? 

Wann muss aus dem Vollen geschöpft 

werden und wann darf es auch „low 

budget“ sein?

Effektivität vor Effekt.

Nicht alles, was machbar ist, ist auch immer nötig,

Als klassische Full-Service-Agentur arbeiten 

wir auf allen Feldern der Kommunikation.  

Sei es Printbereich, Onlinemedien,  

PR-Strategien oder Messekonzeption.

Welche Medien für welche Kommuni- 

kationsziele genutzt werden, ist Teil der 

strategischen Planung, die wir zusammen 

mit unserem Kunden erarbeiten.  

Alles, was zur Zielerreichung notwendig  

ist und zum geplanten Budget passt,  

wird Inhalt dieser Planung - alles, was 

Schnickschnack ist, hat keine Chance.

aber alles, was nötig ist, machen wir

...seit über 25 Jahren
kiwords ist schon ein wenig anders als die meisten Werbeagenturen.  

Das liegt an unserer Historie: Über 25 Jahre lang waren wir Inhouse-Agentur  

der Unternehmensgruppe KRAUTH medical und saßen in dieser Funktion  

an beiden Seiten des Tisches. Einerseits verantwortlich für die kreativen  

Lösungen aller werblichen und kommunikativen Aufgaben, andererseits  

fokussiert auf ein optimales Kosten-Nutzen-Verhältnis im Sinne des  

Unternehmens. Und genau so denken und handeln wir auch nach  

unserem Start in die Selbstständigkeit.  

Im Sinne und zum Nutzen unserer Kunden.

Diese Gesichter können 
Sie sich ruhig merken...

...denn sie werden Sie für lange  

Zeit begleiten. Seit fast 20 Jahren  

arbeiten wir als Team schon 

zusammen. Das ist sicher unge-

wöhnlich für eine Werbeagentur, 

aber ungemein effektiv. 

Ein eingespieltes Team, jeder ein 

Spezialist auf seinem Gebiet, mit 

der gemeinsamen Leidenschaft 

für unsere Arbeit und dem  

gleichen Verständnis für die  

Belange unserer Kunden.

Peter Rose
IT-Spezialist,
Schwerpunkte: IT-Support,
Datenbanken, Internet

Ralph Kiesel 
Inhaber und Geschäftsführer, 
Schwerpunkte: Konzept, Text, 
Grafik, Kontakt

Annette Bode-Geske 
Teamassistentin,
Schwerpunkte: Lektorat,  
Administration, Organisation

Klaus Sellmann 
Messe- und Eventmanagement,
Schwerpunkte: Messeplanung, 
Standgestaltung, Standbau, 
Organisation

Lars Tartarek
Werbung und PR,
Schwerpunkte: Konzeption, 
Grafik, Text, PR



Verlässliche Partnerschaft

Wenn wir einen Kunden ins Herz 

geschlossen haben, können wir richtig 

anhänglich sein - und das ist auch gut so.

Eine langjährige Zusammenarbeit hilft 

uns, Ihr Unternehmen, Ihre Marketing-

ziele und Ihr Marktumfeld zu verstehen 

und dieses Wissen in erfolgreiche Werbe-

strategien umzusetzen. Auf diese Weise 

können nicht nur zeitraubende Briefings 

auf ein Minimum reduziert werden, Sie 

dürfen uns auch gern die Verantwortung 

für die Budgetüberwachung und die  

Einhaltung Ihres Corporate Design  

übertragen. 

Eine echte Win-win-Situation für alle.

Sind Sie etwa auch so anhänglich?

Wir sind stolz darauf,
dass wir mit vielen unserer Kunden 

über einen sehr langen Zeitraum ver-

trauensvoll zusammenarbeiten. Partner, 

die uns fast blind vertrauen, ohne dass 

wir blind werden für Veränderungen, 

Marktentwicklungen und neue Trends.

Diese Kontinuität und Verlässlichkeit 

pflegen wir übrigens gleichermaßen 

mit unseren Lieferanten. Daraus erge-

ben sich Partnerschaften, in denen alle 

Beteiligten weit über das Übliche hin-

aus füreinander einstehen und schon 

so manches Mal Unmögliches möglich 

gemacht haben.

Lebenslänglich - auf Bewährung
Es will schon etwas heißen, wenn wir einen 

anspruchsvollen Kunden über 28 Jahre lang 

betreuen dürfen und zufriedenstellen können.

Das sind über 10.000 Tage, an denen wir uns  

Tag für Tag bewähren mussten - und konnten.

Dank zuverlässiger Arbeit, kreativer Ideen und 

ausgeprägter Service-Mentalität.

28 Jahre

6 Jahre18 Jahre 6 Jahre9 Jahre 7 Jahre14 Jahre

„(...) und wenn auch nach so 
langer Zusammenarbeit immer 
wieder so tolle Ergebnisse erzielt 
werden, gibt es überhaupt keinen 
Grund, daran etwas zu ändern.

Ich wünsche dem ganzen Team 
unter der kiwords-Flagge viel 
Erfolg und freue mich auf die 
weitere Zusammenarbeit.“

Björn Breiter, 
Geschäftsführer KRAUTH medical, 
Hamburg



  

Der Gesundheitsmarkt - eine unserer Stärken

Natürlich ist Medizintechnik nicht wirklich 

sexy, aber ungemein spannend und  

interessant - ein riesiger Zukunftsmarkt, 

geprägt von einer galoppierenden Innova-

tionskraft der Forschung und Industrie, für 

eine immer älter werdende Gesellschaft.

Genau hier haben wir unsere Wurzeln.

Wir kennen den Markt seit fast 30 Jahren 

mit seinen eigenen Besonderheiten und 

Gesetzen. Eine Erfahrung, die wir sofort 

gewinnbringend für Sie einsetzen können.

Medizintechnik ist nicht sexy? Schauen Sie nur mal auf diese Kurven...

Erlaubt ist, was Spaß macht.
Nur leider nicht hier...
Im Prinzip funktioniert Werbung überall gleich, denn 

immer sind es Menschen, die die Botschaften und 

Signale empfangen - bewusst und unbewusst. Aber 

Achtung! Die Besonderheiten des Gesundheitsmark-

tes sind zu berücksichtigen. Heilmittelwerbegesetz, 

Zugabeverordnung, Medizinproduktegesetz - alles 

Regeln, die zu beachten sind. Dazwischen liegt der 

Spielraum für kreative Kommunikation, und die kann  

durchaus Spaß machen...

Herzunterstützung Wirbelsäulenchirurgie Bandscheibenprothesen Herzchirurgie Pulmologie Gefäßintervention 

Vom „einfachen“ Produkt
bis zur komplexen Dienstleistung
Je komplexer ein Produkt, ein Verfahren oder eine 

Dienstleistung ist, desto größer ist die Anforderung 

an eine umfangreiche, aber verständliche

Kommunikation. Hier haben wir viel Erfahrung, 

z. B. im Bereich der kardiotechnischen Vollversor-

gung im Krankenhaus, der Medizinlogistik oder 

der zentralen Sterilgutversorgung. Aber auch ein 

Versicherungskonzept können wir schlüssig und 

interessant erklären.

„Ich finde es immer wieder  
klasse, wie schnell wir mit  
euch zum Ergebnis kommen.  
Da macht es sich eben bemerkbar, 
wie tief ihr im Thema steckt und 
wie gut ihr mitdenken könnt. 
Danke noch mal für euren Input.“

Volker Böhm, 
Produktmanager INVATEC, Schweiz



Vom Logo zum Corporate Design

Post Merger Integration

E x e c u t i v e  C o a c h i n g

i P a d  f o r  p r o d u c t i v i t y

„Genau SO hatte ich mir  
mein neues Logo vorgestellt.  
Perfekt umgesetzt. 

Vielen Dank.“

Thorsten Jekel, 
jekel&partner, Hamburg 

Das werden Sie so schnell nicht wieder los
Das Logo ist meist die erste visuelle  

Botschaft eines Unternehmens in den 

Markt und der kleinste gemeinsame 

Nenner im späteren Corporate Design.

Es soll über viele Jahre eine unverwech-

selbare Botschaft vermitteln und für alle 

erdenklichen visuellen Darstellungen 

geeignet sein. Sei es für die Geschäfts-

drucksachen, den Stempel, die 4-farb-

Anzeige oder die Folienbeschriftung.  

Wer hier einen Fehler macht, muss oft 

lange Zeit damit leben.

Weil wir wissen, was man hier alles  

falsch machen kann und welche  

finanziellen Folgen das hat, entwickeln 

wir Logos, die mehr sind als ein  

hübsches Bild. Und das mit der  

gleichen Leidenschaft für große  

wie für kleine Unternehmen, für  

„Global Player“ wie für „StartUps“.

Ein gutes Logo kann eine  
ganze Geschichte erzählen
...und das soll es auch!  

Formen, Farben, Typographie, Sprache - das 

alles erzählt etwas über das Unternehmen 

hinter dem Logo. Schauen Sie mal, welche 

Geschichte das INVATEC-Logo erzählt...

The idea
Every product starts with 
an idea, a potential way 
to enhance performance 
or solve an unmet clinical 
need. The idea has yet to 
take shape

Development
We develop the idea, 
begin to validate the  
idea and it begins to  
take shape and color

Innovative
We apply innovative 
approaches to establish
a product design

Technologies
We create a finished, 
commercialized product 
and broaden the 
technology scope of 
the company

I N N O V AT I V E TECHNOLOGIES



Geschäftsdrucksachen,  
die tägliche „Visitenkarte“

Vom Logo zum Corporate Design

Ab einer bestimmten Unternehmens-

größe und Marktbedeutung steigt die 

Anforderung an ein einheitliches und  

klar definiertes Corporate Design.  

Es stellt sicher, dass Ihr Unternehmen  

mit jedem Kontakt unverwechselbar 

wahrgenommen wird. 

Das Corporate Design definiert Formen, 

Farben und Typographie, Räume für  

Gestaltung und Freiräume für kreative 

Ideen. Es gibt vor, wie die Korrespondenz 

aussehen soll oder wie die Grußformel 

im Mailkontakt lautet...

Ein gutes Corporate Design-Handbuch 

gibt den Menschen Ihres Unternehmens 

nicht nur feste Regeln an die Hand - es 

schafft auch ein gutes Stück Sicherheit 

in der täglichen Arbeit. Egal, an welchem 

Platz und an welchem Ort.

Auch freie Räume brauchen feste Regeln

Nicht „so ähnlich“, sondern  
100%ig, egal, wo Ihre Farben 
zum Einsatz kommen

Das Logo - der kleinste  
gemeinsame Nenner eines  
Corporate Design

Von den Marken lernen...
Wie perfekt ein festes Corporate 

Design ein Unternehmensbild  

prägen kann, zeigen uns die  

Markenartikler täglich. Dabei  

muss man gar nicht „groß“ sein,  

um groß rauszukommen...

Lassen Sie uns einfach anfangen.

Regeln erklären, Regeln  
verstehen, Regeln annehmen...

Wie melden wir uns am Telefon? 
Wie lautet der Mailabbinder? 
Auch vermeintlich Selbstverständ-
liches bedarf klarer Regeln

Klarheit schaffen

Die Erarbeitung eines Corporate- 

Design-Handbuches ist zeitintensiv, 

ohne Frage. Zeit, die anschließend 

aber vielfach eingespart wird, weil es 

keine Fragen, keine Interpretationen, 

keine Diskussionen mehr gibt.  

Jeder Mensch an jedem Platz weiß, 

welche Regeln bestehen und wie zu 

handeln ist. 

Eine wirklich gute Investition.



„Mein Dankeschön an alle,  
die an unserem Messestand 
mitgewirkt haben.  
Es war wieder einmal der 
gelungendste und optisch  
ansprechenste Stand des  
gesamten Kongresses. Und  
an keinem anderen Stand war  
so ein Besucherandrang.  
Rundum ein voller Erfolg.“

Stefan Widensohler, 
Inhaber INVATEC, SchweizWundern Sie sich auch manchmal über die 

Quadratmeterpreise für Ihre Standfläche auf 

einer Fachmesse? Rechnet man dann noch 

alle weiteren Kosten für Standbau, Personal 

und Transport hinzu, kommt schnell ein 

Einfamilienhaus zusammen. Oft für nur 

3–5 Tage Messedauer. Daran können wir 

leider auch nichts ändern.

Aber - wir können Ihnen helfen, jeden 

einzelnen Quadratmeter so effektiv und 

wirkungsvoll wie möglich zu planen und  

zu gestalten. 

 

Ganz egal, ob Sie mit einem Faltstand vor 

Ort sind oder ein konventionell gebauter 

Messestand zu Ihrem Image passt, wir  

planen, gestalten und managen Messe- 

und Ausstellungsstände von 6–200 m2, 

von der Einladung bis zum Standbau, 

von Stockholm bis Barcelona.

• Konzept

• Organisation

• Standplanung

• Standgestaltung

• Technik

• Projektleitung vor Ort

• Logistik

Nirgendwo treffen Sie Ihre Zielgruppe so lebendig, so geballt und  

so persönlich wie auf einer Messe. Nutzen Sie diese Chance und  

machen Sie Ihren Messeauftritt zu einem Erlebnis für die Besucher. 

Wir helfen Ihnen dabei - professionell und zielorientiert. 

  Das Einfamilienhaus -  
für 5 Tage

PCR Paris, 200 m2 PCR Barcelona, 190 m2 DGFK Mannheim, 75 m2 LINC Leipzig, 120 m2...immer ein Besuchermagnet Auch „klein“ ganz groß

Nutzen Sie Ihre Chance richtig

Messen - Kongresse - Events



  

Die Arbeit mit den Medien

Anzeigenserie, die die Vielfalt der Unternehmensgruppe  
medienspezifisch locker und interessant beschreibt

...wie z. B. die Sponsorenanzeige zum Handballbundesliga-

Spiel der SG Flensburg-Handewitt gegen den HSV.  

Da darf dann auch ruhig mal geschmunzelt werden...

Anzeigen müssen ja nicht immer  
       bierernst sein...

Für alle Fälle... 30 Tage Sicherheit!

...sofort, jederzeit und überall einsatzbereit - das 
ist die Flexibilität, die Leben retten kann.  Egal, 

wo schnelles Handeln gefragt ist, CentriMag® 
bietet vielfältige Einsatzmöglichkeiten.

Als    LVAD, RVA, BIVAD

oder   ECMO

Das CentriMag® Ventricular Assist System 
VAD ist für den Dauereinsatz von bis zu 30 
Tagen zertifiziert.
30 volle Tage Sicherheit für Sie und Ihre 
Patienten - auch für die kleinsten! 

State of the Art Herzunterstützung:
CentriMag® Ventricular Assist 
System VAD von Levitronix. 
Für 30 Tage zertifiziert, vielfältig einsetzbar, 
einfach in der Handhabung.

Mediaplanung...
Mit welchem Medium erreiche ich meine  

Zielgruppe? Wie oft? Zu welchen Kosten?  

Kontaktpreis, Leser-Blatt-Bindung, Themen-

pläne... eine gute Mediaplanung ist die Basis 

erfolgreicher Anzeigenwerbung. 

...und PR
Wer dann noch Anzeigenbudgets geschickt 

mit begleitenden PR-Aktivitäten kombiniert,

der nutzt die Medien optimal für seine  

Werbung und Öffentlichkeitsarbeit.

Medium Internet/Intranet  
Die Zeit der wilden Experimente im 

World Wide Web ist mittlerweile vorbei. 

Funktionalität, Geschwindigkeit und 

Aktualität stehen für Wirtschaftsunter-

nehmen wieder im Mittelpunkt eines 

guten Internetkonzeptes. 

Solche Konzepte erarbeiten wir für 

unsere Partner und begleiten ihre 

Realisierung - sei es als klassische 

HTML-Programmierung oder als Daten-

banklösung.  

Und für die interne Kommunikation ist  

die Web-basierte Intranetplattform die 

ideale Lösung. Fragen Sie uns einfach.

Unsere Leistungen:

• Anzeigenkonzept

• Text/Grafik/Reinzeichnung

• Mediaplanung/-abwicklung/-überwachung

• Pressetexte

• Redaktionsansprache

• Abwicklung und Kontrolle

Anzeigen in verschiedenen medizinischen Fachzeitschriften



Image ist das Bild, das andere von uns haben

Wir entwickeln für Sie und mit Ihnen ein 

Image, das zu Ihnen passt. Authentisch, 

lebendig, interessant, informativ.

Lassen Sie uns gleich anfangen.

Wir lieben nicht, was perfekt ist - wir lieben, was authentisch ist
Das Image eines Unternehmens ist ein  

langer, kontinuierlicher Prozess, an dem 

jeder Mitarbeiter mitwirkt. Jeder Kontakt, 

sei er rein visuell oder im Umgang der 

Menschen miteinander, hat seine Wirkung, 

bewusst und unbewusst. Nutzen wir doch 

diese Erkenntnis.  

    Imagebroschüre  
EDEKA Versicherungsdienst

Imagebroschüre Unternehmensnavigation

Imagebroschüre Life Systems

Senden wir doch die Signale, von 

denen wir möchten, dass sie empfan-

gen werden. Und senden wir sie so, 

dass wir alle Sympathien auf unserer 

Seite haben... Weil wir authentisch sind 

und nichts versprechen, was wir nicht 

halten können.

„Toll, wie zügig und auf  
den Punkt unsere kleine 
Imagebroschüre von Ihrem 
Team umgesetzt wurde. Wir 
haben nur positive Resonanz- 
von unseren Mitarbeitern  
und von unseren Geschäfts-
partnern.“

Christian Graumann, 
EDEKA Versicherungsdienst, 
Hamburg

Bild aus Imagebroschüre 
KRAUTH medical

Prozesse verstehen, Prozesse managen, Prozesse optimieren
Wir gehen mit Ihnen neue Wege

Je effizienter Dienstleistungen im Krankenhaus erbracht werden müssen, desto reibungsloser müssen ganze Prozessabläufe 

ineinandergreifen. Erst recht bei so komplexen Aufgaben wie der Herz-OP und der zugehörigen Perfusions-Dienstleistung.  

Durch unsere langjährige Erfahrung kennen wir diese Abläufe unter den unterschiedlichsten Rahmenbedingungen im Detail.  

Daher bieten wir unseren Kunden ständig neue Ideen, diese Abläufe zu optimieren und damit wirtschaftlicher zu erbringen.  

Der klassische Perfusionsservice ist dabei nur eine mögliche Dienstleistung von Life Systems. 

Die Analyse Ihrer individuellen Situation bieten wir jetzt auch als separate Dienstleistung an. Selbst wenn Sie nicht planen,  

Ihre Kardiotechnik auszulagern.

Der sichere Kurs zum Erfolg

individuell
innovativ

zuverlässig
Ablaufanalyse Kardiotechnik

Verbrauchsartikelkonzept

Kostenanalyse Gerätepark

Personaleinsatz/-ressourcen

Schnittstellenoptimierung
OP-Planung/Einsatz Kardiotechniker

Kontinuierliches
Verbrauchsartikelmanagement

Wir unterstützen Ihr Prozessmanagement...

Der Marktführer für Dienstleistungen in der Kardiotechnik

Der sichere Kurs zum Erfolg

Zukunft

Zertifiziert nach ISO EN 13485

Individuelle Konzepte

Professionelles Personalmanagement
&



kiel  •  hamburg  •  berlin  •  bünde  •  köln  •  frankfurt  •  stuttgart  •  kempten  •  innsbruck

	           Gegenzugmarkisen               •               Korbmarkisen               •               Raffstore               •               Markisenanlagen 

	             Wetterschutzplanen              •              Fallmarkisen

Lieber progros-Kunde,
natürlich lieben wir alle die Sonne - ihre Wärme, ihr Licht, die Farben, die sie zaubert...
aber manchmal muss sie einfach draußen bleiben - zum Schutz vor Hitze, zum Schutz  
der wertvollen Einrichtung oder zum Schutz vor zu grellem Licht. Die Werbewerk-Partner 
sind Spezialisten, wenn es darum geht, die Sonne auf „elegante“ Art draußen zu halten.   

Lichtschutzanlagen und Markisen - der schönste Schutz vor Sonne und Regen
...dabei sind moderne Anlagen heute viel viel mehr als nur ein Schutz - sie sind die  
Dekoration der Fassade, sie sind das i-Tüpfelchen im äußeren Erscheinungsbild, sie  
sind Bestandteil der Architektur, setzen stilistische Akzente oder wirken weithin als  
Werbeträger. Immer vorausgesetzt, sie sind gut geplant, stilsicher entworfen und in  
höchster Qualität gefertigt. 
Vertrauen Sie unserer Erfahrung und unserer Handwerksqualität. Wir entwerfen und 
fertigen moderne Licht- und Regenschutzanlagen auf optisch und technisch höchstem 
Niveau. Wir planen mit Ihnen und wir setzen Ihre Pläne perfekt um - bis hin zur Montage 
und Wartung. Damit Sie lange Nutzen und Freude daran haben...
Sprechen Sie uns doch einfach unverbindlich an - Ihren Werbewerk-Partner ganz in Ihrer 
Nähe finden Sie auf der Rückseite. 							     
							          	
								        Wir freuen uns auf Sie.

								        Ihre		                    - Partner

...und die Sonne bleibt draußen!

Fachpraxis für
Herz- und Gefäßerkrankungen,

Kardiologie, Angiologie

Ihre Herz- und Gefäßspezialisten

Mitglied der überörtlichen Gemeinschaftspraxis

Dr. med.

Rudolf Rüppel
Internist und Kardiologe

Dr. med.

Georg Schmidt
Internist, Kardiologe und Angiologe

CARDIOLOGICUM
H A M B U R G

 
PRAXIS HARBURG 

CARDIOLOGICUM
H A M B U R G

Medizin mit Herz

Alles, was informiert, inspiriert, motiviert und verkauft

Eiscappuccino 
im Handumdrehen!

Erhältlich in den 
Geschmacksrichtungen

Mokka und  
Vanille

Eiscappuccino
weil kalter Kaffee einfach cool ist

Von locker bis lecker

Egal, welches Thema wir zusammen haben...

wir konzipieren und gestalten Prospekte, Folder und  

Mailings, die Spaß machen. Weil sie informieren, weil 

sie inspirieren oder einfach Appetit auf mehr machen. 

Wir stecken voller Ideen - fordern Sie uns.

Von Information bis Inspiration

Von Vertrieb bis Verkauf

20-seitiger Verkaufs-
prospekt für hochwertige 
Immobilien

Beilagenserie
Werbegemeinschaft 
Werbewerk

Praxisfolder

Prospektreihe  
für hochwertige  
Medizintechnik

Produktkarten als  
Vertriebsunterstützung  
für den Außendienst

Produktkatalog für den 
weltweiten Vertrieb

Kataloge und Prospekte, die Appetit machen...

PTCA balloon catheter

The world‘s largest
PTCA balloon - 7.00 mm

Catheter design	 Rapid Exchange (RX)	
Balloon material	 FLEXITEC™ HS		
Balloon coating	 LFC hydrophilic coating 		   
Balloon marker	 1 or 2 swaged (zero profile) Platinum Iridium	
Shaft diameter	 distal 3.5F	 proximal 2.3F	
Usable shaft length	 140 cm
Max. recommended guidewire	 0.014” (0.36 mm)	

Order information

Ref. N° Balloon  
diameter  

(mm)

Balloon  
length  
(mm)

Usable  
catheter  

length (cm)

N° of  
markers

FLC 045 014 G11 4.5 14 140 1
FLC 045 014 G12 4.5 14 140 2
FLC 045 020 G11 4.5 20 140 1
FLC 045 020 G12 4.5 20 140 2
FLC 045 030 G11 4.5 30 140 1
FLC 045 030 G12 4.5 30 140 2
FLC 045 040 G11 4.5 40 140 1
FLC 045 040 G12 4.5 40 140 2
FLC 050 014 G11 5.0 14 140 1
FLC 050 014 G12 5.0 14 140 2
FLC 050 020 G11 5.0 20 140 1
FLC 050 020 G12 5.0 20 140 2
FLC 050 030 G11 5.0 30 140 1
FLC 050 030 G12 5.0 30 140 2
FLC 050 040 G11 5.0 40 140 1
FLC 050 040 G12 5.0 40 140 2
FLC 055 014 G11 5.5 14 140 1
FLC 055 014 G12 5.5 14 140 2
FLC 055 020 G11 5.5 20 140 1
FLC 055 020 G12 5.5 20 140 2
FLC 055 030 G11 5.5 30 140 1
FLC 055 030 G12 5.5 30 140 2
FLC 060 020 G11 6.0 20 140 1
FLC 060 020 G12 6.0 20 140 2
FLC 060 030 G11 6.0 30 140 1
FLC 060 030 G12 6.0 30 140 2
FLC 070 020 G11 7.0 20 140 1
FLC 070 020 G12 7.0 20 140 2
FLC 070 030 G11 7.0 30 140 1
FLC 070 030 G12 7.0 30 140 2

in vitro results do not exceed RBP

Pressure (bar)
Balloon diameter

4.50 5.00 5.50 6.00 7.00

4 4.19 4.60 5.20 5.62 6.55

5 4.27 4.73 5.30 5.71 6.68

6(nominal) 4.34 4.85 5.38 5.80 6.72

7 4.41 4.92 5.43 5.91 6.89

8 4.50 5.00 5.50 6.00 7.00

9 4.58 5.10 5.59 6.11 7.09

10 4.67 5.19 5.68 6.26 7.17

11 4.72 5.27 5.77 6.32 7.23

12 4.77 5.33 5.83 6.38 7.28

13 4.83 5.38 5.90 6.43 7.40

14 4.95 5.45 5.99 6.51 7.52

15 5.01 5.51 6.07 6.60 7.66

16 5.08 5.55 6.15 6.66 7.76

Compliance Chart

Technical specifications

EN ISO 13485:2003 Cer t i f ied

0124

Global Sales & Marketing Office, 
Manufacturer
Invatec Technology Center GmbH
Hungerbüelstrasse 12
8500 Frauenfeld - Switzerland
Global Headquarters Invatec S.p.A. 
Via Martiri della Libertà, 7
25030 Roncadelle (BS) - Italy
Tel. +39 030 2589 311
www.invatec.com - info@invatec.com

Sales Italy
Invatec Italia s.r.l.
Via Oriana Fallaci 38
25030 Castel Mella (BS)
Italy

Sales Switzerland
Invatec Technology Center GmbH
Hungerbüelstrasse 12
8500 Frauenfeld
Switzerland

Sales USA
Invatec Inc
3101 Emrick Blvd. Suite #113
Bethlehem. PA 18020
USA
“Not available for sale in the US”

Sales Japan
Invatec Japan K.K.
TT-1 Bldg. 7th floor
1-14-8, Nihombashi Ningyocho
Chuo-ku, Tokyo 103-0013
Japan

Sales China
Invatec Beijing Representative 
Office Room 1901. Tower A.  
Beijing Global Trade Center 
No. 36 East Road. Beisanhuan 
Dongcheng District. Beijing
China

Sales Taiwan
Invatec Taiwan No. 141 6F-4 Sec. 1 
Kee Lung Road R.O.C. 
Taipei
Taiwan

Sales partner Manufacturer
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Peripheral Self-Expanding
Stent System 

Tailor Your Stent  
to the Lesion

Order information

1 French (F) = 0.333 mm – 1 inch (“) = 25.4 mm = 2.54 cm – 1 cm = 10 mm

Stent
Stent design	 Laser cut, multisegmented	
Stent material	 Nitinol
Stent diameter	 6.0 - 7.0 - 8.0 - 9.0 - 10.0 - 12.0 mm
Stent length 	 30, 40, 60, 80, 100, 120, 150 mm
Marker	 2 Tantalum stent markers, fully integrated
Stent Delivery System	
Catheter design	 Over the wire (OTW)
Introducer sheath compatibility	 6F
Usable shaft length	 80 and 120 cm
Guidewire compatibility	 0.035"

Under continuous product development program, Invatec  
reserves the right to modify specifications without prior notice.

Ref N° 
30 mm 
stent length

Ref N°  
40 mm 
stent length

Ref N° 
60 mm 
stent length

Ref N°  
80 mm 
stent length

Ref N°  
100 mm 
stent length

Ref N°  
120 mm 
stent length

Ref N°  
150 mm 
stent length

Stent 
diameter  

(mm)

Shaft  
length 
(cm)

Recom.  
vessel Ø 

(mm)

MRP 060 030 080 MRP 060 040 080 MRP 060 060 080 MRP 060 080 080 MRP 060 100 080 MRP 060 120 080 MRP 060 150 080 6 80 4.0 - 5.0

MRP 070 030 080 MRP 070 040 080 MRP 070 060 080 MRP 070 080 080 MRP 070 100 080 MRP 070 120 080 MRP 070 150 080 7 80 5.0 - 6.0

MRP 080 030 080 MRP 080 040 080 MRP 080 060 080 MRP 080 080 080 MRP 080 100 080 MRP 080 120 080 MRP 080 150 080 8 80 6.0 - 7.0

MRP 090 030 080 MRP 090 040 080 MRP 090 060 080 MRP 090 080 080 MRP 090 100 080 9 80 7.0 - 8.0

MRP 100 030 080 MRP 100 040 080 MRP 100 060 080 MRP 100 080 080 MRP 100 100 080 10 80 8.0 - 9.0

MRP 120 030 080 MRP 120 040 080 MRP 120 060 080 MRP 120 080 080 12 80 10.0 - 11.0

MRP 060 030 120 MRP 060 040 120 MRP 060 060 120 MRP 060 080 120 MRP 060 100 120 MRP 060 120 120 MRP 060 150 120 6 120 4.0 - 5.0

MRP 070 030 120 MRP 070 040 120 MRP 070 060 120 MRP 070 080 120 MRP 070 100 120 MRP 070 120 120 MRP 070 150 120 7 120 5.0 - 6.0

MRP 080 030 120 MRP 080 040 120 MRP 080 060 120 MRP 080 080 120 MRP 080 100 120 MRP 080 120 120 MRP 080 150 120 8 120 6.0 - 7.0

MRP 090 030 120 MRP 090 040 120 MRP 090 060 120 MRP 090 080 120 MRP 090 100 120 9 120 7.0 - 8.0

MRP 100 030 120 MRP 100 040 120 MRP 100 060 120 MRP 100 080 120 MRP 100 100 120 10 120 8.0 - 9.0

MRP 120 030 120 MRP 120 040 120 MRP 120 060 120 MRP 120 080 120  12 120 10.0 - 11.0  

80 cm / 120 cm

6 F

Luer Slider*
Handle

Stent length

Luer

Stent diameter

*The 150 mm Maris Plus features a different slider design

Von Medizin bis Technik01
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Manufacturer & Global Headquarters 

Invatec S.p.A. - Via Martiri della Libertà, 7

25030 Roncadelle (BS) - Italy

Tel. +39 030 2589 311

www.invatec.com - info@invatec.com

Global Sales & Marketing Office

Invatec Technology Center GmbH

Hungerbüelstrasse 12

8500 Frauenfeld - Switzerland

Sales Italy
Invatec Italia s.r.l.

Via Oriana Fallaci 38

25030 Castel Mella (BS)

Italy

Sales Switzerland

Invatec Technology Center GmbH

Hungerbüelstrasse 12

8500 Frauenfeld

Switzerland

Sales USA
Invatec Inc
3101 Emrick Blvd. Suite #113

Bethlehem. PA 18020

USA
“Not available for sale in the US”

Sales Japan
Invatec Japan K.K.

TT-1 Bldg. 7th floor

1-14-8, Nihombashi Ningyocho

Chuo-ku, Tokyo 103-0013

Japan

Sales China
Invatec Beijing Representative 

Office Room 1901. Tower A.  

Beijing Global Trade Center 

No. 36 East Road. Beisanhuan 

Dongcheng District. Beijing

China

Sales Taiwan
Invatec Taiwan No. 141 6F-4 Sec. 1 

Kee Lung Road R.O.C. 

Taipei
Taiwan

Sales partner

Manufacturer

Technical specifications

��
Carotid Guide Catheter

Accessing the future  

of CAS intervention

1 French (F) = 0.333 mm – 1 inch (") = 25.4 mm = 2.54 cm – 1 cm = 10 mm

Under continuous product development program, Invatec 

reserves the right to modify specifications without prior notice.

Outer diameter	

8F (0.104"/ 2.64 mm)

Inner diameter	

5F (0.073"/ 1.86 mm)

Total catheter length	

91 cm

Usable catheter length	
85 cm

Guidewire outer diameter	
max. 2 x 0.035"

Order information

Ref. N°
Usable length [cm]

Tip curve

PTN8SC063085
85 cm

Small

85 cm
91 cm

Side hole 

0.085”

(2.16 mm)

0.063”

(1.60 mm)
8F



Pflege betreuen - Betreuung pflegen

Poststationäre integrierte Versorgung Ambulanter Pflegedienst

Die demografische Entwicklung in Deutschland  

zeigt deutlich, die Zahl der Menschen, die Pflege  

und Betreuung außerhalb der Familie brauchen, 

steigt in den nächsten Jahren stetig an.  

Ein phantastischer Zukunftsmarkt...

Aber die ambulante und die stationäre Pflege  

stehen mehr und mehr im Spannungsfeld  

zwischen dem sozialen Anspruch an gute und 

menschliche Pflege und der Bezahlbarkeit für  

Betroffene und Sozialträger.

In diesem Spannungsfeld gilt es, den betroffenen 

Menschen und deren Angehörigen das „gute  

Gefühl“ zu vermitteln, fachlich optimal, menschlich 

liebevoll, sozial lebendig und finanziell tragbar  

versorgt zu werden.

Betreuungs-Einrichtungen
der Stadt Hamburg

Pflege betreuen wir seit  
vielen Jahren
Sei es der lokale ambulante Pflegedienst,  

die regionale Betreibergesellschaft mit den  

angeschlossenen Pflegezentren und Betreuungs-

einrichtungen oder auch die Fachmesse Pflege 

& Reha mit ihrer überregionalen Bedeutung für 

Norddeutschland.

Wir sprechen die Sprache der Pflege und  

kennen die Zielgruppen, um die hart gerungen 

wird, um eine wirtschaftliche Auslastung zu  

erreichen und zu halten.

Und wir wissen um die Bedeutung, öffentlich-

keitswirksame Kommunikation zu betreiben. 

Denn die Pflege steht im Focus der Medien.

Die Welt der Pflege ist auch unsere Welt...

Norddeutsche Fachmesse 12 stationäre PflegezentrenVersorgungs-Netzwerk



  

Liebevolle Betreuung

Eine Leistung so zu beschreiben, dass der 

Leser sie versteht, ist Grundvoraussetzung 

für eine wirkungsvolle Kommunikation.

Anschaulich, gut gegliedert und lesbar 

portioniert sollte ein Text sein. Vor allem 

aber muss das geschriebene Wort  

Leistungen verbindlich beschreiben  

und das rationale Bedürfnis befriedigen, 

eine Zusage „schwarz auf weiß“ zu 

besitzen.

Die emotionalen Botschaften können 

über starke Bilder viel besser transportiert 

werden.

Die Macht des Wortes

„Ein Bild sagt mehr als 1000 Worte“...

dieser Grundsatz gilt heute mehr denn je, 

in einer Zeit, in der wir überfrachtet werden 

mit Meldungen und Informationen. Bilder 

erzählen Geschichten, Bilder wecken Emo- 

tionen und Bilder gelten als authentisch. 

Pflege, als sehr persönliche Leistung von 

Mensch zu Mensch, kann durch gute Bilder 

„erlebbar“ gemacht werden. Kein Wort kann 

die besondere Atmosphäre einer Pflege-

einrichtung so anschaulich beschreiben,  

wie ein Bild.

Der Mensch denkt und fühlt in Bildern. 

Nutzen wir diese Möglichkeit. Mit einfühl-

samen Bildern, die Lust machen auf eine 

neue Umgebung - die Umgebung Ihres 

Hauses.

Moderne Architektur in schöner Umgebung

Pflege betreuen - Betreuung pflegen

und die Kraft der Bilder

Begegnung und Entspannung Professionelle Pflege Spiel und Geselligkeit Das gute Gefühl, alles richtig 
gemacht zu haben...

Für dieses Lächeln  
tun wir alles...



All das können wir - für Sie und aus dem Effeff

Printmedien

Prospekt

Katalog

Gebrauchsanweisung

Mailing

Internet

Kommunikationskonzept

Webdesign

Programmierung

Messe/Event

Standkonzeption

Gestaltung und Grafik

Logistik

Management vor Ort

Medien

Mediaplanung

Anzeigengestaltung

Mediaabwicklung und Kontrolle

PR-Redaktion

Medienkontakt

Spektrum 

BtoB | BtoC

Investitionsgüter

Konsumgüter

Dienstleistung

Leistungen

Konzept

Text

Satz | Reinzeichnung

Grafikdesign

Produktionsabwicklung

Druck:
GWW Graphische Werkstatt Wandsbek,  
Hamburg

Repro:
Dahmer & Dörner, Hamburg

Messebau (europaweit):
Messebau Sommer, Seevetal

Technische Ausstattung:
Gahrens & Battermann, Hamburg

Großprints:
Tricolor, Hamburg

Kaffeeservice:
Coffee Service Andreas Röthig,  
Leopoldshöhe

Unsere Partner, auf die  
wir uns jederzeit verlassen 
können...

kiwords GmbH

Agentur für Werbung & Kommunikation

Königsreihe 20, 22041 Hamburg

Telefon (040) 65 88 1694

Telefax (040) 689 12 707

E-Mail: info@kiwords.de

www.kiwords.de


